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El Projecte de Vida Professional és el programa on podeu coneéixer les vostres motivacions professionals i
quina és la formacié més adequada als vostres interessos i competéncies.
Porta22 és un centre de Barcelona Activa que té com a objectiu oferir suport i recursos sobre:

L’orientacioé académica i professional

La recerca de feina

La millora i desenvolupament de competéencies clau

El foment de I'esperit emprenedor
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Esperit Emprenedor
L’esperit emprenedor és I'habilitat de les persones per transformar idees en actes. Es I'actitud i el procés de
crear una activitat economica, combinant el nivell de riscos assumit, la creativitat i la innovacié amb una gestid
solida, en una organitzacié nova o en una ja existent. L'emprenedor/a és aquell que veu els problemes com
una oportunitat per emprendre i oferir solucions.

Quins trets caracteristics podriem dir que sén imprescindibles en una persona amb perfil emprenedor/a?

B\l. El perfil emprenedor

La Maria i el Joan volen emprendre. Segons el visionat del cas practic ompliu els espais amb els coneixements,
habilitats i actituds que es faciliten al seglient requadre.

0 capacitat creativa O idees OO0 comunicar O negociar
O innovacio O objectius clars O liderar O ambicid
O competéncies O identificar O implementar O visié
emprenedores oportunitats canvis
» N O constants
O perseverants O adaptabilitat O diligents ] »
O informacid
O organitzades O decidides O coneixements
La Maria vol munta un negoci (botiga).
El Joan vol escalar el Pedraforca.
Tots dos necessiten “ ”: coneixements, habilitats i actituds.
Sén persones amb i
Tenen la capacitat per i per en els mercats ifo en la
societat.
Tenen les i
Disposen de id d’allo que passa en el mercat i que fan altres empreses

per tal d’'incorporar millores en els processos que permetin ser original en la iniciativa emprenedora.

Saben , i un equip.

Tenen S de llarg termini.

Sén , i tenen , entenent el fracas com una via per continuar
aprenent.

Sén , i , preparades per gestionar i respondre als

canvis de manera immediata.

| QUA.1 | 2



PI'O\/P Esperit Emprenedor

@\2. Una gran idea

Tot seguit sereu vosaltres els que estareu en el paper de persona emprenedora, és el vostre moment creatiu.
En grups haureu de trobar una font d’inspiracidé que us permeti generar una idea innovadora. Podeu consultar
I’esquema Creacié d’una idea innovadora per tenir en compte les diferents fonts d’inspiracié. Segur que amb
alguna I'encerteu!

n
]
OBSERVAR EL MERCAT .
L]
¥ Necsssitats no cobertas? ]
]
L]
n
]

¥ Millorar productes o senveis
ja uistents?

OBSERVAR ENTORN SOCIAL | DBSERVAR MERCAT LABORAL

1
i

¥ Camwis educatius? ' ¥ Noves ocupacions? !
i i i

¥ Canwis econdmics? o ! icacié .
¥ Xaras da comunicacio ]

i

1

1

+ Camwis organitzatius? . i -
i ¥ Conciliacia familiar

* Moves tengdéngles? 000 T N——— 0 e mmmmcsmemmem===-

CAPACITATS, HABILITATS I
AFTITUDS PERSONALS

* NEtwarking? Experiéncia?

I
|
|
I
1
¥ Qui ser fer? Qué podria fer? I
|
1
|
¥ Interessos? Formacia? :

Anoteu aqui la idea i la font que us I’ha inspirada:

Font d’inspiraci6:

Ja tenim una bona idea, pero la idea només és l'inici. Ara cal valorar fins a quin punt la vostra idea és viable. |
com ho farem per tirar-la endavant?. Nois i noies, ens cal un pla!

El primer pas sera identificar aspectes claus del nostre producte o servei.
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Nom comercial:

Caracteristiques del producte o servei:

Necessitat coberta amb el producte i/o0 servei:

Qué ofereix de diferent o innovador la teva idea amb el que hi ha al mercat?

Com sb6n les persones que ho | Perqué creus que el compraran o ['utilitzaran?
comprarien o |'utilitzarien? Quins son els/les clients/es?

Possibles
clients/es

n producte o servei podria fer competéncia?

Analisi de la

Competéncia

El seglient pas. Explica la teva idea! Presentacid de les vostres idees a la resta de grups, seguint el seglient guié:

Idea

Font d’inspiracié

Nom Comercial

Caracteristiques del vostre servei i/o producte
Perfil (competéncies clau de I'equip)

vk wnN e

Anoteu les vostres observacions sobre la presentacio d’idees de la resta de grups per posar-ho en comu en
finalitzar I'experiéncia.

e Que és el que més m’ha agradat?
e  Com milloraria aquesta IDEA?
e Alguna curiositat que t’ha cridat I'atencié

@\3. Educandy!
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Ens posem a prova a través de I'Educandy!

wWww

Si voleu consultar més informacio relacionada

Barcelona Activa > Barcelona emprenedoria

RUTA ENLLACOS
N RUTA 1: Persona > Definici6 del projecte professional > Diccionari de
competencies clau

N RUTA 2: Barcelona treball > Cercador > Esperit Emprenedor > Corner de
'emprenedor

ALTRES ENLLACOS WEB:
N bcn.cat/treball

N bcn.cat/emprenedoria
N Youtube

N Kahoot!
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